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lettrici

madein Abruzzo| periSuvdiGm

Un sistema innovativo che da risparmi del 25% sui veicoli alimentati da propulsori ibridi

GIORGIOLONARDI

Milano
n «atelier industriale». La de-
finisce cosi Giuseppe Ranal-
li, 1a sua Tecnomatic. Eppure,
forse, questa descrizione rischia di
essere riduttiva. Potremmo aggiun-
ere che questa a21enda costituita a
%orropoh in provincia di Teramo,
chiudera il 2008 con circa 40 milio-
ni di euro diricavi. Oppure dovrem-
mo precisare che stiamo parlando di
una «multinazionale tascabile» da
manuale: fabbriche in Cina, Brasile
e in India, uffici a Chicago, una
joint- venture produttiva a Dubnica
in Slovacchia. Ma senza dimentica-
re gli stabilimenti e i centri di ricer-
ca in Italia. E ricordando come lo
stesso Ranalli sottolinei che il suo
«vero business» sono gli vomini,
proprio per mettere in evidenza la
centralita della formazione continua
e del fattore umano.

La cosa piu semplice sarebbe
quella di descrivere una delle appli-
cazioni di maggior successo del
gruppo abruzzese. E cio¢ lamessa a
punto di una nuova tecnologia (pro-
getto «TwoModey) perimotori ibri-
diapropulsione elettrica e abenzina
montati sui Suv di Gm, Daimler,
Bmw, Mercedes e Chrysler. In par-
ticolare Tecnomatic ha ideato un
processo innovativo di avvolgimen-
to degli statori deimo-
tori elettrici che con-
tribuisce in modo de-
terminante a una ridu-
zione dei consumi di
carburante compresa
frail 25% e i127%. E
tutto questo senza ri-
nunciare alle perfor-
mance delle vetture.
Unrisultatoraggiunto
grazie a 4 anni di ri-
cerca e sviluppo con
un investimento di 5
milioni di euro «senza
contributi pubblici al-

la ricerca» come sot-
tolinea lo stesso Ra-
nalli.

Il progetto «Two
Mode» portato a ter-
mine con il contributo
risolutivo di Tecno-
matic per conto dell'Hybrid Depart-
ment Center, (joint-venture fra GM,
Daimler, Mercedes Bmw e Chry-
sler) & stato presentato nel gennaio
del 2007 al Salone dell'auto di De-
troit: due motori elettrici da 65 kW
(circa 90 cavalli I'uno) montati al-
Iinterno del cambio automatico dei

grandi SUV come Chevrolet Thaoe,
GMC Yukon, Cadillac Escalade. In-
somma, una bella soddisfazione. Ed
anche il punto di partenza per un
nuovo progetto sempre per 1'Hybrid
Department destinato a vetture di
media cilindrata. 11 Bas Plus, cosi st
chiama, fa perno su un nuovo com-

ponente elettrico che funge siadaal-
ternatore sia damotore diavviamen-
to. E che ¢ in grado di recuperare I'i-
nerzia della frenata. Si tratta di un
ibridoleggero (30 kW pariacirca42
cavalli) che sara prodotto in Cina
dalla Continental su impiantistica di
Tecnomatic. Conogni probabilita le

prime auto con il nuovo propulsore
saranno su strada entro i1 2009.
Eppure, anche 'immagine di Tec-
nomatic come azienda ideatrice del
«cuore verde» dei SUV (e delle altre
vetture) rischia di essere fuorviante.
Perché la soluzione studiata per le
grandi case automobilistiche ameri-

cane e tedesche & solo una parte, per
quanto rilevante, di un'azienda che
ha l'obiettivo di essere il miglior
partner tecnologico per le multina-
zionali che operano nel settore del-
I'auto. Prendiamo 'esempio del pro-
getto Two Mode. La societa guidata
da Ranalli non si ¢ limitata a dise-
gnare una serie di componenti nuovi
zecca ma ha anche costruito i proto-
tipi. Quindi ha ideato e costruito le
macchine e le linee automatiche per

la produzione degli stessi.propulso-
ri. Insomma, dallo schizzo fino alla
fabbrica chiavi in mano.

Quanto all'internalizzazione del
gruppo Ranalli la spiega cosi: «Pa-
rafrasando la Tamaro il mio motto &
sempre stato: va dove ti porta il bu-
siness». Ecco spiegata, dunque, la
scelta di aprire un ufficio a Chicage
per seguire i clienti. Oppure la deci-
sione di aprire una fabbrica in Brasi-
le per supportare le attivita delle
grandi multinazionali dell'auto nel

mercato sudameri-

T cano. Stessa musi-
Nelgruppo  caperla Cina, I'In-
fondato dia e I'Europa
daGiuseppe orientale. Adesso
Ranalliécora il prossimo passo
entratofifondo Sara lo_sbarco in

Borsa. Per questo
di Zappacosta motivo nel capitale

& entrato il fondo
Faro dell' 1mprend1tore americanodi
origine abruzzese Pierluigi Zappa-
costa, il mitico fondatore della Logi-
tech protagonista della diffusione
del mouse in tutto il mondo. L'obiet-
tivo ¢ di arrivare alla quotazione en-
tro la fine del 2011 con un giro d'af-
fari di almeno 70-80 milioni di euro.
E utilizzare i mercati finanziari per
supportare lo sforzo nellaricerca.

E pensare che tutto & iniziato nel
1998 quando il giovane Ranalli ri-
levo la Tecnomatic in difficolta fon-
dendola con un'altra societa. «Non
avevo soldi», racconta, «ma il mio
piano industriale piacque alle ban-
che che mi finanziarono». Da quel
momentoinizio lo sviluppo. E selui,
Ranalli, dice di considerarsiun «me-
talmezzadro» affezionato alla. sua
terra, i suoi dipendenti sonoain gran
parte dei «meccatronici» somman-
do cosi le competenze dei metal-
meccanicie dei periti elettronici. Per
non parlare dei giovani ingegneri
che costituiscono lameta dei lavora-
tori presenti a Corropoli. La stessa
localita dove & stata creata una vera
propriascuola di formazione che ac-
coglie per i suoi corsi tutti i dipen-
denti del gruppo, anche quelli pro-
venienti dalla Cina e dall'India.
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Prospettive

Alato, il
grafico mostra
la crescita del
fatturato di
Tecnomatic.
Le strategie
per il futuro
pervedono di
arrivare al
raddoppio dei
ricaviintre
anni: dai 40
milioni di fine
2008 agli 80
di fine 2011
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